~MN2H

INFO'I'ECH

19. & 20. JANUAR

Leasing

Leasing als Schlussel zum
Erfolg im Bikehandel

1 AMAG Leasing AG a m a g

Leasing als Schlissel zum Erfolg im Bikehandel



N\ V4
'@' Gewinnen
V4 \

]
‘@' Binden

AMAG Leasing AG
Leasing als Schlissel zum Erfolg im Bikehandel

4 \ Preise
'ZQ

V
L o

',@\' Erhalten

\ 4
‘@\' Marge sichern
U4

'@' Abbauen

S\ V4
'@' Planen
V4 — \

3amag



Dann lasst uns daruber sprechen, wie Leasing Antworten geben kann.
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Piero Imbrogno

Business Developer B2B
New Mobility

Mobile +41 79 799 26 36
piero.imbrogno@amagq.ch
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Nicolas Luthi

Business Developer B2C
New Mobility

Mobile +41 79 701 89 38
nicolas.luethi@amaq.ch
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Bevor wir starten, etwas zur AMAG Gruppe

Bis 2030

50% CO,
Reduktion

Bis 2040

Netto-Null
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Seit 1980 erfullen wir Mobilitatstraume und
sind der Leasingpartner der Wahl fur unsere
Privat- und Geschaftskunden: Von
Wartungs-Services zu Versicherungs-
produkten, wir bieten sorgloses
«All-Inclusive-Leasing»
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Wir bieten unseren Handelspartnern moderne
und attraktive Finanzierungs- &
Dienstleistungslosungen fir Lager- &
Endkundenfahrzeuge und betreuen sie und ihre
Kunden freundlich und professionell

.

490 Partnerbetriebe in der
Schweiz und im Furstentum
Lichtenstein

o Xlo
Y ()

Wir betreuen professionell die Anliegen
unserer Kunden

Kunden Telefonate E-Mails
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Preis erhalten

Aftersales sichern
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= Marketing Managerin Lisas Haushaltsbuch | monatlich Lisas Traum | BMC Kaius TWO'

= 26 Jahre, sportlich, reiselustig Nettolohn: 6’050 CHF
=  Wohnt in Bern, Breitenrain - Miete 2000 CHF
- Krankenkasse 350 CHF
,"-' = - Kommunikation 150 CHF Ca. 8000 CHF
N 4 o
, I~ L 4 - Mobilitat 200 CHF
L — - Streaming/Abo 40 CHF
- Essen 800 CHF _ _
_ Kleidung 250 CHF Wird Lisa...
- Freizeit 250 CHF
Bar: Monatlich:
- VerSiCherung 150 CHF 87000 CHF 177 CHF
- Sparen/Investieren 300 CHF
- Ricklage Steuern 500 CHF ODER
... 8 Monate sparen ... lieber in den nachsten
. . : oder das Ersparte Urlaub mit dem neuen
Verfugbare Mittel POCICLIE aufbrauchen? Bike fahren?
8 AMAG Leasing AG 1. Preisangabe gemass Herstellerwebseite: 77999 CHF (Stand: 15.01.2026)
LeasingLaIs Scﬁlijssel zum Erfolg im Bikehandel i i a m a g


https://bmc-switzerland.com/de/collections/performance-gravel-bikes/products/kaius-01-two-bikes-bmc-26a-000037
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Monatlich:
177 CHF

bis +50%

Ca. 11’000 CHF

Monatlich:
237 CHF
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Kunden Touch-Points aus dem Kreditgeschaft
J . > Durchfuhrung Service und Reparatur freiwillig.

Shopping Bike-Ubergabe

Kunden Touch-Points aus dem Leasinggeschaft > Durchfiihrung Service und Reparatur verpflichtend.

oo e e £ Wk

Shopping Bike-Ubergabe Service Reparatur Bike-Rucknahme Neues Bike
10 AMAG Leasing AG ALB = Allgemeine Leasingbestimmungen. Diese legen dem Kunden die Pflicht a m a
Leasing als Schliissel zum Erfolg im Bikehandel zur Durchfiihrung von Service- & Reparaturarbeiten beim Fachhandler auf.
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Ist Leasing eine bessere Alternative zum Rabatt?
Ja, da Zins gunstiger ist. Lasst uns das rechnen...

_ Rabatt 20% Kredit 0% Kredit 4.5% Kredit 10.9% Leasing 0% Leasing 4.5%

Allgemeine Information: Ein Kunde kann das Bike am Ende des Leasings vom Handler auskaufen - geméss unserer Erfahrung tnfft dies in der Merhzah! o

9
Ca. 8’000 CHF

Félle zu. Durch die

Kundenbindung genenert der Handler Mehrertrag aus Affersales-Umsaltz (aus Service und Reparatur) im Leasing als im Kreditgeschéft, hier nicht beriicks@htigt.

Kauf- oder Finanzierungsbhetrag (vor Rabatt) 8000 8’000 8’000 8'000 | 8’000 8’000
Habatt 20.00% nfa nfa nfa nfa nfa
Laufzeit (Monate) 48 48 48 45 | 48 48
Ziel-Zinssatz Finanzintermediar’ 0.00% 10.90% 10.90% 10.90% | 4.50% 4.50%
Ziel-Marge Handler 30.00% 30.00% 30.00% 30.00% | 30.00% 30.00%
Kunden-finssatz 0.00% 0.00% 4.50% 10.90% 0.00% 4.50%
Realisierte Handelsmarge 10.00% 8.20% 17.20% 30.00% | 20.01% 30.00%

Realisierte Marge fiir Handel: Rabatte und niednge Zinskonditionen werden aus der Marge des Handlers subventioniert.

n/a 67 182 203

Realisierte Handelsrnar!_;e

Realisierte Finanzrate fir Kunde

Monatliche Finanzrate

Monatliche Dienstleistungsrate (Versicherung & Garantie) nfa

Monatliche Gesamtrate nfa

> Sweet-Spot
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Finanzierung
_ ]
Basis T
Produkt -
Finanzierung
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9,

Versicherungs-
dienstleistung

9

Versicherungs-
dienstleistung

P

Servicepaket
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Kunden Touch-Points aus dem Leasinggeschaft | Aktive Steuerung Service und Reparatur zum Fachhandler

b e e ey Wl

Shopping Bike-Ubergabe Service Reparatur Bike-Rucknahme Neues Bike

Winterausrustung Inkl. Material
Jahr 1 350 CHF 500 CHF
Jahr 2 Helm + Rucksack Inkl. Material Versicherungsfall

250 CHF 950 CHF 500 CHF

Belage + Reifen Inkl. Material
Jahr 3 300 CHF 500 CHF J
Jahr 4 Inkl. Material Attraktive Occasion Anschlussgeschaft

950 CHF 880 CHF 11’000 CHF

+ 4’300 CHF 900 CHF 2’900 CHF 500 CHF + 880 CHF + 11’000 CHF

15 AMAG Leasing AG ALB = Allgemeine Leasingbestimmungen. Diese legen dem Kunden die Pflicht a m a
Leasing als Schliissel zum Erfolg im Bikehandel zur Durchfiihrung von Service- & Reparaturarbeiten beim Fachhandler auf.
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o Leasingzins - Keine
Neuposmome"r ung Rabattschlachten
Niedrige von «Ladenhuter»

Einstiegshirde

Aufbau
Leasingbestand
Schnellere Leasing im Markt
Attraktiv fur Firmen akzeptiert
und Pendler
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Lernen Erste Vorteile Leasingprofi Folgegeschatft Reife

» |hr fangt an = @ Hbhere » Mehr Kunden, = Stabiles Portfolio = Leasing wird Kern
= Erste Abschliisse, Preise mehr Absatz Bestandskunden = Added Benefit: lhr werdet
Erste Erfolgs- » Zusatzertrag = Aftersales » Erste Rucklaufer resilienter in «Flaute-Phaseny:
erlebnisse Aftersales zunehmend Anschlussgeschaft » KundBlE oSt cchaer
relevant sicheres Geschift s

Wir begleiten Euch beim
Lernen und ersten Schritten...

...und unterstutzen Euch als Partner dauerhaft!
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In eigener Sache: Eine Partnerschaft mit ALAG ist mehr als Finanzierung

Webbasierte Applikation.

Professionelle Kundenbetreuung.

. A Absatzsteigerung.
Minimale Hardwareanforderung.

Vertrags- & Zahlungsmanagement.

@ Marketingsupport.
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Keine Lizenzkosten.




LINK

) o 9 D 45% &

Fiir dich v Qv

catgirikedi And how much does It cost 7 &

= amag Leasing ey [ e P

+ Ubersetzung anzeigen

stromerbike
/' Anzeige

TWINNER

Schon probiert?

amag Leasing

Das AII-InﬂIﬁsi_

for E-Bikes .

abnurC

#HereToChange

Das alles enthalt das
All-Inclusive Leasing
fur Ihr Stromer E-Bike

Stromer ST5 Pinion
All-Inclusive Leasing ab CHF 289.-/Mt.’

* Glltig fur neu bestellte Stromer ST5 Pinion und bis auf Widerruf.

+STROMER- amag Leasing

Service und Versicherung

All-Inclusive Leasing beinhaltet die Dienstleistungen Service und Verschieissteile

Verschleiss (Reifen, Kette, Bremsbelage, Bremsscheiben),

Versicherungsdienstleistungen (Kaskoschaden, Diebstahl,

Mehr dazu

® QY W

Gefallt 1 Mal
stromerbike Powered by Amag Leasing

A Q ® B

Totalschaden, Pannen Assistance und Ersatzmobilitat wahrend

Versicherungsreparatur) und Verlangerung Herstellergarantie (inkl
Deckung Batterie)

%D

Jetzt konfigurieren
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https://www.amag-leasing.ch/de/bike-leasing.html

Vielen Dank!

|

Interesse an Partnersché

Scanne den QR-Code ¢
schreib uns eine E-Mai
new.mobility@amag.h

¢

d
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